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Formulaire de demande pour des projets novateurs de transformation de la laine de mouton1
	Version du 29.12.2022


1 Indications d’ordre général

	Nom de l'organisme demandeur:       

	Rue:      
	NPA:      
Lieu:      

	Nom et prénom de la personne de contact / du responsable de projet :      

	N° téléphone:      
	Courriel:      

	Compte bancaire ou postal (si possible, veuillez joindre un bulletin de versement)

	Nom de la banque:      
N° compte postal:      
	N° compte:      



2 Projet 

	Nom du projet:      

	Durée du projet:

Début:      
	Fin:      

	Soutien financier demandé (total en CHF):      


3 Ebauche du projet (contenu minimal)

	3.1 Définition du projet / mandat 

     

	3.2 Objectifs du projet

     

	3.3 Intégration de la transformation de la laine / collaboration avec d'autres institutions de transformation de la laine dans la chaîne de valeur ajoutée

     

	3.4 Compétences/organisation

     

	3.5 Délais et déroulement du projet 

     

	3.6 Planification détaillée des coûts et du financement

     



4 Documents complémentaires

Nous vous prions de joindre au formulaire de demande dûment rempli les documents complémentaires suivants.

4.1 Statuts et/ou extrait du registre du commerce de l'organisme, voire pour les sociétés simples un contrat de société signé par tous les sociétaires

4.2 Business plan comprenant tous les éléments essentiels conformément au modèle en annexe

5 Remarque

La demande n'est pas examinée aussi longtemps que les informations et documents exigés conformément à la liste (point 1 à 5) manquent de clarté ou sont incomplets.

	Lieu et date

     
	Signature légale du demandeur

     


6 Veuillez faire parvenir votre projet à l'adresse suivante:

Office fédéral de l'agriculture OFAG
Secteur produits animaux et élevage
Schwarzenburgstrasse 165
3003 Berne

Délai:
31 octobre de l'année civile précédente

7 Renseignements :

Site Internet: 
https://www.blw.admin.ch/blw/fr/home/nachhaltige-produktion/tierische-produktion/schafwolle.html 
Manuel Leuenberger 


Office fédéral de l’agriculture OFAG


Secteur Produits animaux et élevage


Tél.: +41 58 485 08 04


Courriel: manuel.leuenberger@blw.admin.ch  

8 Base légale
Ordonnance du 25 juin 2008 sur la transformation de la laine de mouton du pays (RO 2008 3847, RS 916.361).

Art. 1:
Projets novateurs de transformation de la laine de mouton 

1Dans les limites des crédits approuvés, des contributions peuvent être versées pour  des projets novateurs visant la mise en valeur, rationnelle  aux plans écologique et économique, de la laine dans le pays.

2 Les montants sont octroyés aux organismes sur demande, pour une période limitée à trois ans, lorsque les étapes de mise en valeur prévues dans le projet sont coordonnées.

3 La contribution ne dépasse pas 80 % des coûts imputables pour la réalisation d’un projet.

9 Commentaire

Organisme:

Sont considérés comme organismes, une association, une société simple, une société à responsabilité limitée (Sàrl) ou une société anonyme S.A., mais pas une personne physique.

Aspects économiques:

La limitation à trois ans de l’aide accordée à un projet et le plafonnement des contributions à 80 % des coûts imputables du projet doivent créer les conditions permettant à celui-ci de se maintenir, dans un proche avenir, sans aide fédérale. C'est ainsi qu'un business plan sera joint à la demande d'aide pour le projet (voir point 4; documents complémentaires), dans lequel l'organisme devra prouver que le projet a été conçu de manière économiquement rentable.

Coûts imputables:

Sont imputables tous les coûts (y compris les prestations propres) directement nécessaires à la réalisation du projet bénéficiant de l'aide.

Ne sont pas imputables notamment les coûts suivants:

Coûts liés à l'acquisition d’un terrain

Impôts et taxes

Modèle d’élaboration d’un business plan. Les textes en bleu doivent être chaque fois reportés avec les indications correspondantes. tous les textes en rouge sont des aides à la compréhension et ne seront pas imprimés. les titres qui ne sont pas nécessaires peuvent être modifiés ou supprimés.
Business plan

Nom de l'organisme

Rue, NPA, Lieu

Version/Date

Résumé de la gestion du projet

idée commerciale, projet, perspectives de chiffre d’affaires et de profit, besoins financiers avec délais, risques (au maximum 1 à 2 pages)

10 Organisme

10.1 Contexte historique

fondateur, date de fondation, évolution de l’entreprise, succès

10.2 Situation actuelle

forme juridique et participations, organisation, nombre de collaborateurs, chiffres-clés

10.3 Informations complémentaires

phase entreprise, réglementation de la succession

11 Produits, prestations

11.1 Prestation fournie sur le marché

description détaillée des prestations fournies sur le marché (développement, produit dérivé, innovation

11.2 Cycle de vie des produits

Ev. matrice des produits (Questionmarks, cats, cash cows, dogs)
11.3 Protection des produits

copie des brevets disponibles, Licences, Marques et noms déposés (CH et / ou etranger) ou dossiers d’annonce correspondants

11.4 Preneur, intermédiaire

Dépendances par rapport aux preneurs ou aux intermédiaires

12 Marché

12.1 Aperçu du marché

Analyse de marché (capacité du marché, potentiel, volumes, propres parts de marché)

12.2 Position sur le marché

Marchés partiels prospectés, groupes de clientèle-cible, canaux de distribution

12.3 Evaluation du marché

Tendances du marché, barrières d’entrée, taux de croissance estimés pour les marchés partiels

13 Concurrence

13.1 Principaux concurrents 

Nom, emplacement, marchés-cibles, position sur le marché, points forts et ponts faibles

13.2 Concurrents potentiels

Nom, raisons motivant l’entrée sur le marché, répercussion sur le marché

13.3 Produits concurrents

assortiment, caractéristiques, prestations supplémentaires, atouts de compétitivité (Prix, Qualité, Technologie, etc.)

14 Marketing

14.1 Segmentation du marché

Comportement d’achat (Qualité, Design, Prix), Marchés-cibles (aux plans géographique, démographique, etc.), groupe de clients

14.2 Stratégie de lancement sur le marché

Definition des objectifs partiels et des étapes

14.3 Politique des prix

Etablissement des prix, différenciation des prix , Rabais, Marges, psychologie des prix 

14.4 Vente / distribution

Réseau de représentants, Téléphone, agents, expédition, foires, etc., canaux de distribution, soutien à la vente, promotion de la vente

14.5 Publicité / relations publiques

Moyens publicitaires, coûts de la publicité, concept en matière de publicité, conseil en matière de publicité, efficacité de la publicité / Controlling

14.6 Lieu

Emplacements actuels, emplacements planifiés, avantages et inconvénients des emplacements (au plan des voies de communication, du recrutement du personnel, des possibilités d’expansion, de la proximité de la clientèle)

14.7 Objectif en matière de chiffre d’affaires

Volume de vente budgétisé par marché partiel dans les 5 prochaines années, parts de marché visées par marché partiel

15 Lieu, logistique

15.1 Domicile

Siège de l’entreprise et des locaux annexes, location / propre immeuble, Avantages et inconvénients de l‘emplacement

15.2 Logistique / administration

Locaux, Organisation Backoffice, ressources en personnel (administration, distribution, Production, Vente), système TED utilisé, système TED planifié

16 Production, acquisition

16.1 Moyens de production

installations de production, nombre de collaborateurs  / formation en matière de production, de gestion des stocks, de manutention (Controlling)

16.2 Technologie

processus de fabrication, savoir-faire spécifique, dépendance par rapport à des personnes-clés, assurance qualité (TQM), développements techniques (recherche et développement, fonds engagés), Processus

16.3 Capacités / restrictions

Capacité de production, besoins d’investissements pour le maintien et l’extension des capacités

16.4 Principaux fournisseurs

Nom, part au volume total d’acquisition, assurance qualité, contrats d’acquisition

16.5 Marchés de matières premières

toutes les matières premières, acquisition dans le pays et à l’étranger, solutions de remplacement envisageables

17 Gestion du projet et collaborateurs

17.1 Équipe d’entreprise

Organigramme, Membres, responsabilités, Rémunération du personnel,  expérience  en matière de conduite du personnel et en matière de vacance du personnel

17.2 Conseil d'administration (s'il est connu)

Nom, prénom des membres, répartition des tâches, expérience professionnelle et expérience en matière de gestion

18 Analyse des risques

18.1 Risques internes

Gestion / Personnel, Production, Marketing, distribution, Finances
18.2 Risques externes

Domaine économique, écologique, légal et sociétal (conditions cadres)

18.3 Couverture du risque

Couverture des risques potentiels (ex. assurance), stratégie en cas d’urgence

19 Finances

19.1 Point sur le passé

BILANs des dix dernières années

19.2 Perspectives d’avenir 

plan de financement actuel, plan de financement des années suivantes

19.3 Concept de financement

Moyens propres, sécurités existantes , financement (capitaux propres/capitaux tiers)

20 Participation

20.1 Offre de l'investisseur

Chiffres-clés relatifs à la participation, portant sur les montants engagés, le type de participation, les conditions, les droits et les devoirs, etc. ainsi que la liste des investisseurs déjà engagés avec la hauteur de la participation 

Modèle d’élaboration d’un business plan. Les textes en bleu doivent être chaque fois reportés avec les indications correspondantes. tous les textes en rouge sont des aides à la compréhension et ne seront pas imprimés. les titres qui ne sont pas nécessaires peuvent être modifiés ou supprimés.
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